
What is the question of the paper? 
本論⽂之研究問題為「為什麼在⾼風險訴訟中，仍有許多當事⼈不聘請律師？」研究者發

現了⼀個有趣的現象：即使在涉及⼤額⾦錢的訴訟中，很多當事⼈依然採取「⾃訴」(pro 

se)，並未聘請律師。這與傳統經濟學理論的預期相去甚遠，因為理性的⼈應該在⾼風險

案件中尋求專業協助。 

 
Why should we care about it? 

這個問題具有重要的理論和實踐意義。從理論⾓度來看，它挑戰了傳統經濟學關於理性決

策的假設；從實踐⾓度看，它直接影響司法公平和當事⼈獲得正義的機會。了解當事⼈為

什麼不聘請律師，可以幫助政策制定者設計更有效的法律援助機制，縮⼩不同社會階層在

獲得法律服務⽅⾯的差距。 
 

What is the author’s answer? 
作者提出了「臨界點效應」(the tipping point effect)的解釋。他們發現，當事⼈更可能

在勝訴機率接近 50%的「懸⽽未決」的案件中聘請律師。相比之下，當事⼈如果認為勝

訴機率極低或極⾼，就不太可能投入成本聘請律師。這種⼼理機制源於對於輸掉官司的恐

懼和可能錯過「扭轉乾坤」機會的遺憾⼼理。 

 
How did the author get there? 

作者們透過設計調查實驗(survey experiment)來驗證這⼀假設。他們招募了 450 名中國

受訪者，將參與者隨機分成三組：勝訴機率極低、勝訴機率 50%、勝訴機率極⾼。通過

控制聘請律師的成本和預期收益，研究者發現：在勝訴機率 50%的情況下，約有 89.3%

讀參與者表⽰願意聘請律師，⽽在「極⾼」或「極低」的情況下，這⼀比例僅為

74.7%。 


